
Wir sind HSM®: ein modernes mittelständisches Unternehmen im Land-

kreis Roth. Wir verkaufen nicht nur Stahl, sondern arbeiten an Proto-

typen für die Zukunft. Unsere Kunden begleiten wir bei innovativen 

Projekten u. a. in den Bereichen Luft- und Raumfahrttechnik, Mobility 

und Forschung. 

Sie sind technischer Vertriebsprofi?

Sie sind neugierig, begeistert und motiviert?

Sie stellen sich gerne komplexen Herausforderungen? 

Dann sind Sie bei uns STAHLrichtig.

Werden auch Sie Teil unserer HSM®-Familie.
Wir freuen uns auf Sie!

WAS WIR IHNEN BIETEN

• Förderung durch vielfältige Fort- & 

 Weiterbildungsmöglichkeiten

• Betriebliche Altersvorsorge

• Homeoffice mit Top-Ausstattung

• 30 Tage Urlaub & flexible Arbeitszeit   

 (38,5 Std./W) 

• Teilnahme am Business-Bike

• Spannende Teamevents

• Open-Door-Kultur

IHRE AUFGABENGEBIET:

• Stamm- und Bestandskundenbetreuung sowie Erweite- 

 rung des bestehende Kundenstammes

• Eigenverantwortliche Betreuung Ihrer Kunden und  

 Adressen mit Ergebnisverantwortung

• Kaufmännische Abwicklung von Kundenaufträgen  

 inklusive Angebotserstellung und -verfolgung

• Operativer Einkauf

• Kundenbetreuung und After Sales

• Selbstständige Konzepterstellung

DAS ZEICHNET SIE AUS:

• Technische oder kaufmännisch-technische Ausbildung   

 oder ein vergleichbares Studium

• Einschlägige Erfahrung im Vertrieb, möglchst von Stahl-   

 oder anderen metallischen Produkten oder der verlängerten  

 Werkbank

• Materialkenntnisse im Bereich Stahl- und Metallbearbeitung

• Branchenkenntnisse

• Sicherer Umgang mit EDV-Systemen – wir arbeiten  

 papierlos

• Zielgerichtetes und selbstorganisiertes Arbeiten

HSM® Stahl- und Metallhandel GmbH
Breitenloher Weg 12

91166 Georgensgmünd

Frau Leni Meermann

+49 9172 6900-36

karriere@hsm-stahl.de

www.hsm-stahl.de/karriere 
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SCHWERPUNKT TECHNIK  in der Stahl- und Metallbearbeitung

Sales 
MANAGER

In Kooperation mit

Arbeitgeber 
der Zukunft
digital, innovativ, modern

HSM Stahl- und 
Metallhandel GmbH

Gültig bis 06/2024


